27 LUTEGO 2014 ROBO CZ 2 SPOMACAINE] E 2 PR AKI N KA M 199 PLN

WA R OZ AT

ZMIERZ SIE ZE SZTUKA
WYWIERANIA WPLYWU W
NAJTRUDNIEJSZYCH
WARUNKACH:

W KONTAKCIE
INTERPERSONALNYM

INSPIRUJACE, UCZACE, PRZYDATNE

WYBIERZ JEDEN Z DWOCH, OPISANYCH PONIZE] TEMATOW DLA SIEBIE.

ZDECYDU], KTORE Z UMIEJETNOSCI SA DLA CIEBIE BARDZIE| INTERESUJACE, KTORYCH POTRZEBUJESZ W
SWOJE] PRACY CZY W ZYCIU OSOBISTYM.

PRZYGOTUJ SIE NA OTWARTA DYSKUSJE, PRAKTYCZNE CWICZENIA | DAWKE NOWATORSKIE| WIEDZY

SZTUKA PERSWAZJI ROZPOZNAWANIE TYPOW LUDZKICH

CO TO ZNACZY WYWIERAC WPLYW ? CO WIDAC W ZACHOWANIACH INNYCH LUDZI
JAKIE SA SFERY WPLYWU W KONTAKCIE ? - TEMPERAMENT, OSOBOWOS¢, CHARAKTER ?
JAK SIE KONSTRUUJE PERSWAZYINY ZESTAW CECH, KTORE DECYDUJA O STYLU

KOMUNIKAT ? FUNKCJONOWANIA - SKAD SIE BIORA ?
PRAWA PERSWAZJI. METODY DIAGNOZOWANIA OSOBOWOSCI |
GRY EMOCJONALNE | ZAGRYWKI SPOSOBY ROZPOZNAWANIA W KONTAKCIE

NEGOCACYINE. INTERPERSONALNYM.
ASERTYWNA ODMOWA | OBRONA PRZED TWOJA OSOBOWOSC - DIAGNOZA.
MANIPULACJAMI.
CENA: 199 PLN ZA OSOBE.
CENA: 199 PLN ZA OSOBE.
MINIMALNA GRUPA: 20 OSOB
MINIMALNA GRUPA: 20 0SOB
PROWADZENIE: ZBIGNIEW KOWALSKI
PROWADZENIE: MARCIN RENDUDA

Obaj prowadzacy sa doswiadczonymi konsultantami i trenerami komunikacji interpersonalnej. Reprezentuja zespot
Niezaleznych Konsultantéw Biznesu: Zbigniew Kowalski & Partnerzy. Sa autorami bestsellerowej ksiazki ,,Mount
Everest Biznesu”.WV ich zajeciach wzieto udziat ponad 25 000 oséb z réznych branz.

Wiecej informacji: www.zbigniewkowalski.pl



http://www.zbigniewkowalski.pl
http://www.zbigniewkowalski.pl

